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EEN mreža je ključni 

instrument EU 

strategije za 

podizanje 

konkurentnosti  

Projekat je lansiran 2008. 
godine od strane 

Generalnog direktorata za 
unutrašnje tržište, 

industriju, preduzetništvo i 
MSP

2

U periodu od 2014. do 
2020. godine se 

finansirao kroz EU 
program COSME, a u 

periodu od 2021-2027. se 
finansira kroz Single 

Market program
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Ukupan budžet 
Single Market 

programa je 4,2 
milijarde evra 24%  

budžeta je 
namenjeno MSP, 

odnosno milijardu 
evra za period 2021-

2027

4



Institucija i 

organizacija

zemalja miliona za 3 i po  

godine





Neke od navedenih zemalja i ekonomija su još uvek u procesu potpisivanja 

ugovora

EU-27

Austria

Belgium

Bulgaria

Croatia

Cyprus

Czechia

Denmark

Estonia

Finland

France

Germany

Greece

Hungary

Ireland

Italy

Latvia

Lithuania

Luxembourg

Malta

Netherlands

Poland

Portugal

Romania

Slovakia

Slovenia

Spain

Sweden

International

Albania

Armenia

Bosnia and 

Herzegovina

Brazil 

Canada

Chile

Colombia

Egypt 

Iceland

India

Israel

Japan

Korea

Kosovo*

Moldova

Montenegro

New Zealand

Northern 

Macedonia

Norway

Serbia

Singapore

Switzerland

Taiwan

Türkiye

Ukraine

United 

Kingdom

United States

Vietnam 



❖ EEN mreža 15 godina pomaže da mala i srednja preduzeća razviju poslovanje i inovacije

❖ Vodi kompanije ka održivijim poslovnim modelima

❖ Gradi poslovnu agilnost i otpornost na izazove, kao što su poremećaji u lancu snabdevanja

❖ Prilagođava digitalna rešenja potrebama preduzeća



❖ Osigurava da preduzeća budu spremna za investiranje i pomažemo im u vezi sa dostupnim

izvorima finansiranja

❖ Upoznaje kompanije sa pravim poslovnim partnerima

❖ Omogućava preduzećima da iskoriste mogućnosti jedinstvenog tržišta EU

❖ Dovodi inovativne ideje do komercijalnog uspeha



Javne i privatne 

institucije i 

organizacije

Regionalne državne 

agencije i fondovi

Istraživački 

instituti / 

Naučno-

tehnološki 

parkovi

Profesionalna 

udruženja

Privredne komore

Ostalo



❑ Privredna komora Srbije-koordinator

❑ Inovacioni centar Mašinskog fakulteta

❑ Institut Mihajlo Pupin

❑ Poslovni inkubator Novi Sad

❑ Razvojna agencija Srbije

❑ Univerzitet u Nišu 



Potrebe pojedinačnih klijenata 

su u fokusu mreže

Savetnici koji rade u okviru mreže 

poseduju stručnost, iskustvo i imaju 

mogućnost da pomognu 

preduzećima na najefikasniji način

Naše usluge kreiramo u skadu sa 

potrebama klijenata i pružamo 

podršku u bilo kojoj fazi njihovog 

razvoja





Naši EEN Scale-up savetnici pomažu MSP da rastu i 

razviju svoje poslovanje pružajući im usluge koje su u 

skladu sa njihovim stepenom razvoja i potreba.



Sektorske grupe

• 15 SG koje su u skladu sa 

industrijskim ekosistemom

• Aktivnosti usmerene ka 

klijentu

• Povezivanje sa lokalnim 

stakeholderima

• Obezbeđivanje povratne 

informacije kad je legislativa 

u pitanju



Tematske grupe

• 10 TG usklađenih sa

aktivnostima i prioritetima

mreže

• Jačanje kapaciteta mreže

• Povezivanje sa

stakeholderima iz oblasti

tematskih grupa

• Obezbeđivanje povratne

informacije kad je legislativa

u pitanju





❖ Sa izbijanjem pandemije, prešlo se na onlajn platforme
❖ Urađen je vodič, brošura sa najčešćim pitanjima i tutorijal, kako bi se domaćim preduzećima olakšala

registracija na onlajn platforme
❖ U toku 2020-2021. godine srpski konzorcijum je bio organizator/koorganizator 159 događaja na

kojima je više od 1600 kompanija održalo preko 2800 b2b sastanaka u cilјu pronalaženja poslovnih
partnera i internacionalizacije svog poslovanja

https://www.een.rs/wp-content/uploads/2021/03/EEN-trolist-Vodic-za-registraciju-na-online-platformu-fin-24-12-2020.pdf
https://www.een.rs/wp-content/uploads/2021/03/EEN-dvolist-Najcesca-pitanja-online-sastanci-i-video-pozivi-fin-24-12-20....pdf
https://www.youtube.com/watch?v=JrC87wrK-Aw


❖ Sa pobolјšanjem epidemiološke situacije, prešlo se na organizaciju hibridnih, odnosno
događaja uživo

B2B susreti tokom Međunarodnog
sajma turizma u Beogradu, februar
2023

B2B susreti tokom Međunarodnog 
privrednog sajma u Mostaru, maj 
2023

B2B susreti tokom
Mežunarodnog foruma o 
saradnji u Nišu, novembar 
2023 



❖ Kreiranje FINNO onlajn platforme u saradnji sa 7 EEN konzorcijuma iz regiona
❖ Platforma je namenjena malim i srednjim preduzećima iz: Srbije, Crne Gore, Bosne i

Hercegovine, Severne Makedonije, Hrvatske i Slovenije, koje su zainteresovane da
saznaju više o dostupnim izvorima finansiranja i inovacionoj podršci

❖ Platforma pruža najnovije informacije na teme finansiranja i inovacija, omogućava
organizaciju hibridnih i onlajn događaja i pruža mogućnost da se zakažu sastanci sa
ekspertima iz ovih 6 zemalјa

https://www.finnosee.eu/


❖ Redizajnirani EEN sajt
https://een.ec.europa.eu/ putem koga
možete da pretražujete Bazu poslovnih
prilika

❖ Kalendar sa svim događajima na nivou cele
mreže https://een.ec.europa.eu/events sa
filterima za pretragu po zemlјama,
oblastima i tipu događaja

https://een.ec.europa.eu/
https://een.ec.europa.eu/partnering-opportunities
https://een.ec.europa.eu/events


❖ EEN Srbija konzorcijum ima sajt
https://www.een.rs/ putem koga su
dostupne sve informacije o uslugama,
aktivnostima, vestima i događajima u
okviru mreže i EU

❖ Prisutni smo na društvenim mrežama:

https://www.facebook.com/EENSerbia

EEN Serbia

https://twitter.com/eenserbia

https://www.een.rs/
https://www.facebook.com/EENSerbia
https://rs.linkedin.com/company/een-serbia-enterprise-europe-network-serbia?trk=organization_guest_main-feed-card_reshare-text
https://twitter.com/eenserbia


❖ Prijavite se za naš bilten, kako biste uvek bili u toku sa
najnovijim vestima i događajima iz mreže

❖ Usluge EEN mreže su BESPLATNE

❖ Sve informacije su dostupne i putem mejla:

eu@pks.rs

mailto:Eu@pks.rs


Spajamo i koordiniramo 

regionalne mogućnosti, kako 

bismo lokalnim partnerima i 

domaćim klijentima pružili što 

bolje usluge.

Blisko sarađujemo sa vodećim 

učesnicima, evropskim 

programima i inicijativama.

Negujemo i podstičemo sinergije 

između različitih organizacija i 

projekata, kako bismo pružili što 

sveobuhvatniju podršku 

kloijentima.



❖ Želite da izvozite ili uvozite proizvode ili usluge?

❖ Želite da znate koje carine treba da platite ili kojih pravila treba da se pridržavate?

❖ Ako ste malo preduzeće koje želi da internacionalizuje svoje poslovanje Access2Markets je pravi
portal za vas

❖ Novi virtuelni portal objedinjuje baze podataka Market Access, EU Trade Helpdesk i pruža daleko
više informacija na jednom mestu

❖ Bilo da pokrećete novi posao ili ste iskusni u poslovanju, ovde možete da pronađete korisne
informacije.



❖ U cilju utvrđivanja koji su konkretni proizvodi i sektori određene privrede uspešni u prodoru na
svetska tržišta, moguće je koristiti metodologiju koju je razvio Međunarodni trgovinski centar
(ITC/ITC International Trade Center), koji podržava ekonomije u razvoju i tranziciji, kao i njihov
poslovni sektor u realizovanju potpunog potencijala za uspešniji izvoz malih i srednjih
preduzeća

❖ Takođe, na osnovu svojih usluga za razvoj poslovanja malih i srednjih preduzeća, ITC pomaže u
određivanju toga koji sektori određene privrede i koji konkretni proizvodi imaju najbolje
izvozne performanse.



https://een.ec.europa.eu/

