
STANDARD ZA POSLOVNE 
INFORMACIJE

POSLOVNI SKOK



O PKS PARTNERU

 Šta je PKS Partner?

 Online biznis aplikacija;
 Sadrži poslovne informacije o svim registrovanim privrednim subjektima u Srbiji;
 Objedinjuje javno dostupne informacije o srpskim firmama koje, uz korišćenje

naprednih funkcionalnosti, omogućavaju smanjenje rizika u donošenju odluka, 
sagledavanje novih poslovnih mogućnosti i unapređenje poslovanja.

 Kome je namenjen?

 Svim privrednicima koji žele da unaprede poslovanje, povećaju prodaju i
konkurentnost i smanje rizik prilikom izbora novih poslovnih partnera.

 Koji je cilj?

 Osnaživanje srpske privrede kroz digitalizaciju i korišćenje informacija koje su bitne
za poslovanje svake firme.



ZAŠTO PKS PARTNER?

Unapređivanje poslovanja kroz digitalizaciju 

Odlučivanje zasnovano na činjenicama

Ušteda vremena i novca

Povećavanje prodaje i konkurentnosti

Smanjenje rizika prilikom izbora novih poslovnih partnera



PODACI

IZVORI PODATAKA

Registracioni podaci

Finansijski podaci

Finansijski lizing 

Zaloge na pokretnoj imovini

Menice

Bankovni računi

Blokade

Hipoteke

Ručno provereni kontaktni podaci

Povezana lica

NAŠA DODATA VREDNOST

• Povezivanje podataka

• Prečišćavanje i dopuna podataka

• Ažuriranje i održavanje

• Praćenje promena (sve promene se 
arhiviraju u WAREHOUSE bazu)

• Izračunavanje kreditne ocene

REZULTAT

• Kompletna i robusna baza podataka

• Struktura arhiviranja podataka 
omogućuje fleksibilnost i brzinu 
(mogućnost slanja kompleksnih upita)

• Mogućnost selekcije trenutnih i 
istorijskih parametara i praćenje 
promena

• Mogućnost isporuke podataka putem 
WEB servisa



PROMENE NA KLIK OD VAS

PROMENA 
VLASNIČKE 
STRUKTURE

OTVARANJE/ 
ZATVARANJE 

RAČUNA

PRILAGOĐEN 
PRETRAŽIVAČIMA 
NA MOBILNOM 

TELEFONU

BLOKADE REGISTRACIJA 
NOVE MENICE





U KORAK SA TRŽIŠTEM

Pametna pretraga – Segmentacija i analiza tržišta

 Više od 60 kriterijuma (od lokacije firme i statusa, do delatnosti i poslovnog prihoda);

 Potencijal i kvalitet tržišta (prava ciljna grupa, kakvi klijenti su se pokazali kao dobri, a kakvi kao loši);

 Akvizicija novih klijenata (telefon, email, ko donosi odluku, koga prvog zvati);

 Sagledavanje konkurencije;

 Export podataka.





AKVIZICIONA LISTA

Izbor momenta

Novi vlasnik/direktor

Kompanije sa obližnjom adresom

Akvizicija povezanih pravnih lica

Novoosnovane firme





PROMO KOD: SKOKUZICE

www.pkspartner.rs

http://www.pkspartner.rs/


REZIME

• O PKS PARTNERU – Šta je PKS Partner, kome je namenjen, koji je cilj?

• ZAŠTO PKS PARTNER

• PODACI

• PRAĆENJE PROMENA

• PAMETNA PRETRAGA – Segmentacija i analiza tržišta

• INTERFEJS APLIKACIJE

• REGISTRACIJA



Hvala vam na pažnji!

Emilija Seočanac

PKS Partner


